


Inicjatywa Mikro (IM) — Nasi Partnerzy
Wspotpracy a z Europejskim Funduszem Inwestycyjnym, Krajowym Punktem Kontaktowym ds. Instrumentéw Finansowych Unii
Europejskiej, Bankiem Gospodarstwa Krajowego,

PARTNERZY INICJATYWY MIKRO

W dniu 11 grudnia 2013 roku, zostat przyjety Program Unii Europejskiej na rzecz zatrudnienia i innowacji spotecznych "Easi"
w ramach rozporzadzenia (UE) nr 1296/2013 Parlamentu Europejskiego i Rady Europy i zmienit decyzje nr 283/2010/
ustanawiajgcg Europejski Program Mikrofinansowania Progress. W ramach Easi ustanowiony zostat Program Gwarancji, ktory
jest finansowany przez Unie Europejska i jest obstugiwany przez Europejski Fundusz Inwestycyjny oraz wybranych
Posrednikéw Finansowych, w tym Inicjatywe Mikro

|

—I W dniu 13 grudnia 2014 roku Europejski Fundusz Inwestycyjny podpisat porozumienie o wspodtpracy z Inicjatywg Mikro —

- TN e | POSrednikiem Finansowym w ramach ktérego Inicjatywa Mikro zostata upowazniona do stworzenia portfela pozyczkowego
objetego Programem Gwarancji.

O B
' Ministerstwo Rodziny, Kone rosie
* Pracy i Polityki Spolecznej !%g{!é,mm Bansowic
Ministerstwo Rodziny, Pracy i Polityki Spotecznej - Programy w ramach wspétpracy z BGK na Krajowy Punkt Kontaktowy ds. Instrumentéw
Patron w ramach realizacji Programu na rzecz.  \artoéé 55 min zt 2013,2014,2015 rok) Finansowych Programéw Unii Europejskiej jest
zatrudniania i innowacji spotecznych ,EaSIl” na instytucja systemowa wspierajaca Inicjatywe Mikro

lata 2014-2020 (EaSl). przy realizacji Programoéw.
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Inicjatywa Mikro (IM) — Dlaczego jestesmy

Misja Inicjatywy Mikro $wiadczy determinuje naszg unikalng pozycje na rynku

Inicjatywa Mikro — Historia, Misja, Biezgce wyniki

inicjatywamikro

Misjg Inicjatywy Mikro jest stworzenie najlepszego w Polsce funduszu
pozyczkowego przez sprzedaz produktéw oraz ustug finansowych dla
ambitnych Klientéw, odrzuconych przez standard instytucji finansowych,
w sposob odpowiedzialny, przejrzysty i zréwnowazony, a w dalszej
kolejnosci poprawa wskaznikéw finansowych Klientéw i ubankowienie —
to determinuje unikalng pozycje Inicjatywy Mikro na rynku.

Historia Spoftki

Spoétka powstata w styczniu 1996 roku z inicjatywy Funduszu

Opportunity International —
mikrofinansowego

W styczniu 2010 roku IM zostata przejeta przez mikrofinansowy
holding NOA Holding

do dzis Inicjatywa Mikro udzielita pozyczek na warto$é ponad 350
mlin ztotych ponad 20 tys. Klientom

Wskaznik pozyczek opdinionych pomimo faktu wspdtpracy z
Klientami odrzuconymi z systemu finansowego jest na rekordowo
niskim poziomie — ponizej 3.5%

miedzynarodowego holdingu

Wspétpraca z KE / BGK / Wyréznienia Biezgce wyniki

* 2014 Gepard Biznesu - w rankingu 116 miejsce wsréd wszystkich

e 2015 Kreator miejsc pracy — Minister Pracy i Polityki Spotecznej —
jedna z 19 firm wyrdznionych na 250 zakwalifikowanych do
konkursu

* Lider wykorzystania programoéw unijnych wsrdéd posrednikéw
finansowych —kategoria najskuteczniejszy fundusz pozyczkowy

*  Wspodtpraca z 1811 Klientami na wartos¢ 55.3 min zt w ramach
Programu Progress

* Program EaS| — gwarancje portfelowe na wartos¢ 45 min EURO
dla 6000 wykluczonych przedsiebiorcow

* Programy w ramach wspodtpracy z BGK na wartos¢ 55 min zt
2013,2014,2015 rok)

Warto$¢  portfela  pozyczkowego
Inicjatywe Mikro to ponad 160 min ztotych

obstugiwanego  przez

Wartos¢ kapitatow wtasnych to 24 min zt

Spoétka osigga stabilne wyniki finansowe — poziom zwrotu z
kapitatéw wynosi ponad 10% od kilku lat

System  zarzadzania  Spoétki jest zgodny z  wymogami
miedzynarodowych i polskich standardéw rachunkowosci w
kazdym aspekcie dziatania

Spoétka podlega corocznemu audytowi wynikéw finansowych i
bilansu — audytorem Spotki jest firma EY
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Inicjatywa Mikro (IM) — Dlaczego jestesmy

11 mld ztotych wynosi zapotrzebowanie na finansowanie dtuzne (kredyty i pozyczki) wsréd mikro/m-przedsiebiorcéw (MMSP), ktérych
whnioski kredytowe nie zostaty zatwierdzone przez sektor finansowy — brak zabezpieczen i specyfika mikroprzedsiebiorstw — to bariery

Zapotrzebowanie na kapitaty i finansowanie wsréd Mikro i MSP
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Luka finansowa w wojewoddztwach

Wojewddztwo Luka finansowa (PLNm) llosé firm Udziat wojewédztw w PKB

1 Mazowieckie esssssssm—— 1975  WELLD 0,6%

2 Siaskie —— 1 310 L 208k 0,7%

3 Wielkopolskie E— ] 099 L 130k 0,8%
4 Matopolskie —— ] 054 L 163k J 1,0%
5 Dolnoslaskie 843 L 141k 0,7%

6 todzkie —— 721 L 116k 0,8%

7 Pomorskie — 699 L 113 J 0,9%
8 Kujawsko-Pomorskie — mmsss 544 a0 0,9%
9  Zachodniopomorskie — mmssm 533 1,0%
10 Lubelskie 444 L 7ak 0,8%
11 Podkarpackie s 400 L 71k 0,8%

12 Warminisko-Mazurskie mmm 344 <> 0,9%
13 Lubuskie - 311 > 1,0%
14 Swietokrzyskie = 311 - > 0,9%
15 Podlaskie = 266 T 0,8%
16 Opolskie m 233 T 3k 0,8%

= Luka finansowa jest najlepszg estymacja
popytu na finansowanie / kredyt lub
pozyczke na rynku polskim, ktora
odzwierciedla réznice miedzy popytem
wyrazonym  ztozeniem  wniosku o
finansowanie a  faktycznym  jego
przyznaniem

=W wielu analizach ex-ante
towarzyszacych programom
koordynowanym przez Bank

Gospodarstwa  Krajowego  (Jeremie,
Rozwdj Polski Wschodniej) wykazane
zostato, ze najwyzsze zapotrzebowanie
na finansowanie dtuzne dla
wykluczonych firm siega 100 tys. zt

Catkowite zapotrzebowanie na
finansowanie polskich mikro-
przedsiebiorcow oraz matych i $rednich
firm to 11 mld ztotych — do 2023 roku
zapotrzebowanie na  finansowanie
wzrosnie do 20 mld ztotych —
zakumulowana stopa wzrostu 5.5%

Jednym z kluczowych przeszkéd w
odrzucaniu  wnioskéow przez sektor
finansowy jest brak zdolnosci kredytowej
bedacej nastepstwem braku
zabezpieczen lub szczegdlnej sytuaciji
prowadzone] dziatalnosci, trudnej do
rozpoznania w ramach nowoczesnych
procedur bankowych

Luka finansowa jest rézna dla réznych
wojewodztw - najwieksza w
wojewddztwach mazowieckim i $lgskim
najmniejsza w woj. podlaskim i opolskim
cho¢ w kontekscie PKB nie przekracza
ona 1%

Zrédto: PARP, GUS, IBS.
(1) Luka finansowa zdefiniowana jako finansowanie na ktére ztozono wniosek kredytowy ale nie udzielone
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Inicjatywa Mikro (IM) — Kim s3 nasi Klienci?

Co oznacza szczegdlna sytuacja prowadzonej dziatalnosci gospodarczej — czyli Kim sg nasi Klienci?

Rézn i my SiQ od innych Niestandardowy przedmiot finansowania,

np. przejecie mikrofirmy, zmiana branzy
Od innych wyréznia nas ELASTYCZNOSC | SKUTECZNOSC. Nie stosujemy sztywnych ram standarddw w ocenie .
zdolnoscd kredytowe] Klienta - dzieki takiemu rozwigzaniu nasze produkty skutecznie rozwigzuja problemy mikro
i mafych przedsiebiorcow.

Inicjatywa Mikro akceptuje Rymykownabranza
82% wnioskow pozyczkowych

Niska ocena punktowa

Samozatrudnienie w Biurze Informacji Kredytowej

Nieudokumentowane dochody

Brak zabezpieczenia pozyczki
z przysztych przychodow

Bank odmawia
pozyczki

Brak zabezpieczen

Uproszczona ksiegowosc

Najczestrze powody,
przez ktdre wnioski firm
zostaja olrzucone

Zbyt krotki czas prowadzenia firmy
StartUp

Strata lub brak zysku generowane

Wysoka wartos¢ zobowiazan w celu obnizenia kosztéw

Zalegtosci lub opdznienia
w terminowej sptacie zobowiazan

Zwiekszenie obrotow, co nie pozwala
na wykazanie zysku

= Szczegolna sytuacja prowadzonej dziatalno$ci gospodarczej opisana szerzej = Inicjatywa Mikro finansuje przedsiebiorstwa, ktére dopiero rozpoczynajg swoja

na powyzszym schemacie powigzana z czestym brakiem wystarczajgcych dziatalnos¢ gospodarczg — oraz przedsiebiorcow, ktory z racji mtodego wieku

zabezpieczen powoduje, ze Bank odmawia przedsiebiorcy finansowania; nie sg w stanie sfinansowac sie w instytucji bankowej — rozumiemy osoby,

= Elastycznos¢ i indywidualizm w podejéciu do Klienta pozwala na finansowanie ktére z racji dynamiki zycia pragna, wzigé los we wiasne rece i rozpoczat

Klientéw przez Inicjatywe Mikro w wiekszosci powyzszych przypadkéw — prace na wlasny rachunek rozwijajac siebie i dajac prace innym lub wykroczy¢

zatwierdzalno$é na poziomie 82 % przewyzsza standard bankowy; Epza strefe komfortu, zakonczy¢ prace na etacie i zrealizowa¢ swo6j pomyst na
iznes;
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Inicjatywa Mikro (IM) : Obszar Jakosciowy

Mikroprzedsiebiorcy, ktérzy w procesie udzielania pozyczki dostarczyli wiarygodne informacje w zakresie
mozliwosci pokonania chwilowych przeszkéd utrudniajgcych im dostep do finansowania bankowego

Profil Klienta = Wiekszos¢ Klientéw IM to firmy
pochodzace z sektora ustug

= Przecigtny Klient IM jest
Podziat wg sektorow dziatalnosci Podzial wg okresu dziatalnosci firmy Klienta mikroprzedsigbiorstwem
dziatajgcym na rynku od okoto 9 lat,
posiadajgcym okoto 777 000 PLN
N rocznego przychodu i aktywami na
m Ustugi (w tym 19614% - poziomie 395 000 PLN

t t . — '

ransport) =15 Prawie 50% Klientéw IM to firmy

mHandel (w tym
handel c(iet;yliczny) dziatajgce na rynku krocej niz 5 lat

] 12% =5-10 . . . .
= Budownictwo 0838 » Prawie 80% Klientébw posiadato
brodukei years 10-15 wczesniej tylko jedng pozyczke
roduicja 15-25 (druga pozyczka w IM)
Rolnictwo u>25 = Prawie 60% Klientéw to mezczyzni

75% Klientow IM miesci sie w
grupie wiekowej 35 — 55 lat

Przecietny Klient IM ma 43 lata
Podziat wg wielkosci przychodoéw firmy Klienta (PLN) i zaciggnat w IM 1,2 pozyczki

Portfel  pozyczkowy IM  jest
bezpiecznie zdywersyfikowany pod
wzgledem udziatu najwiekszych
Klientow — 30 najwiekszych
=0 - 10 000 Klientéw IM to okoto 10%
catkowitego portfela IM i tylko okoto
1% liczby aktywnych pozyczek

=m0 - 10 000

=10 000 - 100 000 =10 000 - 100 000

=100 000 - 1 000 000 #100 000 - 1 000 000 Udziat pozyczek udzielonych dla 30

1 000 000 - 5 000 000 najwiekszych Klientéw pozostaje na
podobnym poziomie i nie ma
tendencji wzrostowej nie powodujgc
uzalezniania IM  matej grupy

Klientow

1000 000 - 5 000

000 >5 000 000
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Inicjatywa Mikro (IM) — Jak finansujemy polskich przedsiebiorcow?

Elastyczne podejscie, budowanie relacji, scoring ubankowienia — czyli to co Nas wyrdznia na rynku mikropozyczek

>, - > ?
Co nas rozni od bankow? = Podobnie jak bank — badamy zdolnos¢ kredytowa

Klienta weryfikujac jego ptynnos¢ finansowa

Na pozytywna decyzje kredytowa ma wplyw wiele elementow:
poprzez analize podstawowych wskaznikow

Plynnosé Zagrozenia Zabezpieczenia Relacje finansowych przedsiebiorstwa, analize zagrozen w
Rata /wolna gotéwka Rosnace straty Weksel Otwartogé przedsiebiorstwie  Klienta oraz  weryfikacje
Biezaca ptynnosé Rosnacy diug Pareczyciel Wiarygodno$é . b . ‘.

Kapitat wiasny Malejace obroty Majarek Szczerosc poziomu zabezpieczen,
Poziom zadtuzeni R zadtuzeni Cesja loka Kompetencje bi .

e osnacezadiuzenie Jalotaty sangawante *To co nas przede wszystkich odrdznia to

indywidualizm w ocenie firmy Klienta — relacja,

i BRAK ktérg budujem oprzez wnikliwg rozmowe z
Klient - - - BEZPOSREDNIE] ora Jemy popr A rozmows
bankowy RELAC)! Klientem o jego firmie — poznanie inspiracji za

ktorg stoi firma, weryfikacja autentycznego stanu
Klient KONTAKT OSOBISTY biezgcego firmy, che¢ zobaczenia prawdziwej,
niebankowy V V V | BEZPOSREDNIA . . T
(Klient 1M) OPIEKA DORADCY niezaburzonej sytuacji Klienta, pozwala nam na

faktyczng ocene kondycji przedsiebiorstwa i ryzyka
jakie wigze sie z udzieleniem finansowania;

= Opisane powyzej podejScie pozwala nam na
Pomagamy w Odzyskiwaniu tWOiCh naleinoéci udzielenie finansowania w az 82 % tematdw, ktére
trafiaja do Inicjatywy Mikro;
Nasza ustuga CASH-IN to pomoc w przywrdceniu ptynnosci finansowej Twojej firmy.
Zobacz jak nasz zesp6t dokonuje tego w 3 krokach.

]
°Negnq‘acje OEgzeltur.ia prowadzeniem  firmy —  dlatego, oprdcz
}

finansowania zapewniamy naszym Klientom
° ! Ii dostep do naszego dziatu windykacji i dziatu
prawnego w ramach podjetej wspotpracy;

= Dtugofalowe, ponad 20 letnie doswiadczenie
pozwolito nam zbudowac jasng wizje podejscia do
budowania ptynnosci finansowej Klienta — majac
na uwadze fakt, ze ptynnos¢ zalezy od statego
dostepu do finansowania z jednej strony oraz
mozliwosci  reakcji w  mniej lub bardziej
nieprzewidzianych  sytuacjach  zwigzanych z

Wystawienie Wymagalna gsodni 360 dni
faktury datazaplaty opéznienia opéinienia = Dtugofalowe wsparcie, relacja, dostep do

brak zaptaty finansowania;
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Inicjatywa Mikro (IM) — Gdzie jesteSmy?

Nie konkurujemy z bankami, firmy pozyczkowe, réwniez nie sg podmiotami konkurencyjnymi — zajmujemy unikalng pozycje na rynku,
»inkubujac” mikro-przedsiebiorcow dla systemu finansowego — uzupetniajac ich kapitaty inwestycyjne i obrotowe, wspieramy wzrost

Rynek finansowy a Inicjatywa Mikro

Wysokie

wskaznik zatwierdzen

Niskie

* Szyte na miare dtugoterminowe rozwigzania
finansowe dla mikro i matych przedsiebiorcow
odrzuconych przez banki z powodu braku
zdolnosci kredytowej i/lub brak zabezpieczen

* Wysokie wskazniki zatwierdzen i porownywalna

jakos¢ portfela

* Ponad 20 tys. Klientow obstuzonych do tej pory

Banki
Bank Zachodni WBK
ta\ anx‘mhhI ING:%

o antand

& Raiffei L
’E ALIOR pzlmlﬁa mBank m
-mb BANK il Ienniunm Bank Polski

drieii dobry

QBankPekao [ eurabank

= Zdecydowanie niskie wskazniki
ponizej 60%
= Nieznacznie nizsze oprocentowanie

pozyczek dla przedsiebiorcow — 27%-34%
= Podobne wskazniki jakosci portfela do IM

inicjatywamikro

zatwierdzalnosci

rzeczywiste

= Tylko nieliczne banki posiadajg oferte szytg na

miare dla przedsiebiorcow

ryzyko transakcji / RRSOY

~40%

Firmy pozyczkowe

PROVIDENT
Rush_* Cash & PR

wongai -lJ wred
yt.pl

filarum.pl

= Oferta zorientowana na
konsumentéw  najczedciej  nie
przekraczajgca 5 tys. ztotych

= Wysokie wskazniki
zatwierdzalnosci — przy zatozeniu
ograniczenia weryfikacji
wiarygodnosci kredytowej

= Brak faktycznie obecnosci oferty
dla mikro-przedsiebiorcéw

= Bardzo wysoka cena -
ograniczajgca mozliwos¢ wsparcia
efektywnosci operacyjnej mikro i
matych firm

Wysokie

= |[M jest unikalnie spozycjonowana
na rynku dostawcéw  ustug
finansowych wyraznie rdznigc sie
od nich:
= poza ofertg pozostajgcy
korzystng cenowo, banki rzadko
ofertuja segment mikro-
przedsiebiorcow ze wzgledu na
bardziej rygorystyczne kryteria

= oferta firm pozyczkowych jest
nakierowana gtéwnie dla
Klientéw indywidualnych co
skorelowane z wysokg
ceng powoduje, ze firmy te nie
sg bezposrednig konkurencjg IM
= Sposrod wszystkich podmiotéw
finansowych — fundusze
pozyczkowe s3g najblizsze w
kontekscie konkurencyjnosci
jednak brak zorientowanego na
efektywnos¢
operacyjng zarzadzania oraz
pochodzenie kapitatéw
pozyczkowych ogranicza ich rozwdj
— raczej konkurujg tanig ofertg z
bankami — poszukujac
sprawdzonych Klientéw o dobrej
historii kredytowej

inicjatywami




Inicjatywa Mikro (IM) — Scoring ubankowienia IM

Ksztattowanie ceny wazonej ryzykiem w podejsciu oceny Klienta scoringiem ubankowienia

SCIEZKA USTALANIA SCORINGU UBANKOWIENIA | CENY DLA POZYCZEK UDZIELANYCH PRZEZ INICJATYWE MIKRO:

o Rating oparty na wskaznikach finansowych o-45 pkt o Analiza standingu finansowego Klienta 0-g4o pkt
Seasunek Faty de wolne] gondwki oepekivas wartedd min, 35% Rasnace ssray a-5pkt
Wikainik hietacej phynnnic finansowej oerekivara wartedd e -1 Mulefyey obrit a-5pkt
Wiladnik gyblki plynnedei finansowe) eDekivar wartedd =1 Rasnyce zapasy a-5pkt
Wikndndk apéinepo zadhutends (1] ®100 oezeldwana wartodd £ 755 Nadwythi produkcii a-5pkt
Wishaind pokngcia obstugi dhugu |l stopeia oeeiiwara wartsdf =1 Malejgey cash flow a-§pkt
Wyposazenie firmyw kapital wassy (3] ST oorekiwana warteE = 25% Raosngoy diug a-5pkt
Wyiska ik e sprzedady (%) K100 nezekiwara wartsh Rasnqce kwely odserek a-5pkt
jak wdarej branzy
Malejura wartedd aktywdv a-5pkt
Wynik sonirgu 1M (arkusz “Sooring”) arinesz ooeny SOONTEoNE] oezekivara wartedi ¥
dia firm mukra Maksymalnie Prnktacja dia kaidegn parametru: od 0 (i snaczenis) dors (bez znacoesia lub brak)
100 0l Suma powybszych punktbur dod do punktacji dia scoringu ubankowien
RATING: wysokl (AAA-A]) = 45 pkt, dobry (BBE) = 35 pht., preecigtny (BE) = 25 pht., nlski () = 15 pht. lubs zly (00C) = 5 pht.
o Scoring ubankowienia o Wspdtezynnik zagrozenia o-(-30) pkt o Rodzaj zabezpieczenia o-15 pkt I
Kategoria Klienta Punktagia  Scori Punkty gjemne
e Tagrarenie rawysepaanis
Klent wymagaiacy - €0 pht - Tapyoia kemornicre -
strakturyzacii transaki wastatrich & miksigeach ~5P
170 pht 7 Hipateki proymusowe akiwme -1apit L 251 i e = o S5 5 pht wassakl
L2 v - -, ’ x 5370 5a-79 5a-7a 5070 5070 5a-7a 3 plet | standard
71~ 80 phi B Opséinienia i !nl;;:
pery kreelytac -1 pks <70~ <7a- <7a- <70~ <70~ <70~ iski
h-mph- . L ¢ miesiqcach =] X Ta-196 Ta-106 T -186 il Fo-16a Ta-106 1pk|:,|'msk.|
Mmm o =109 =103 =103 =80 =198 > 15 Dpkl:_fhnh
#1-900 pkt 10 Wiplsy w KRD -5 pht habibeak | b brak labbrak | lubbrak Jubs brak Iugh bk
= Scoring ubankowienia pozwana Nam na weryfikacje Klienta w zakresie wigze sie z udzieleniem firmie finansowania;
ptynnosci finansowe] przedsiebiorstwa w analizie wskaznikéw finansowych, = Scoring  ubankowienia pozwala nam na biezacy monitoring rozwoju
okreslenie standingu finansowego poprzez analize zagrozen, weryfikacje przedsiebiorstwa i weryfikacje poziomu i tempa w jakim Klient zbliza sie do
poziomu zabezpieczen oraz wskaznikéw zagrozenia — w efekcie jestesmy w finansowania bankowego — a co za tym idzie realizacji misji dziatania
sl\‘/ltime oceni¢ na ile Klient jest bankowy, a na ile jest Klientem Inicjatywy Inicjatywy Mikro, jakg jest inkubacja Klienta na rzecz przedsigbiorczosci i
ikro;

poprawa jego sytuacji w celu ubankowienia;
= Scoring ubankowienia pozwala na analize Klienta przez pryzmat ryzyka, ktore
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